
NeonTech 	
Omskrivning av herosektion på startsida	

Mål — Tydliggö ra erbjudandet, konkretisera nyttan och gö ra budskapet mer relevant fö r 
beslutsfattare.	

Före	

Strategisk IT-partner	
Vä lkommen till din strategiska och på litliga partner fö r IT-tjänster och rådgivning – NeonTech 	

Vi ä r specialister inom IT och levererar affä rskritiska lö sningar och tjänster till ett brett 
spektrum av branscher och sektorer.	

Efter	

IT som fungerar i praktiken	
Har ni system som krånglar, integrationer som inte hänger ihop eller en IT-miljö  som tar fö r 
mycket tid?	

Vi hjä lper fö retag att skapa stabila, sammanhängande IT-lö sningar – från utveckling och 
integration till drift och support.	

Resultatet: mindre strul, bä ttre flyt och en IT-miljö  som faktiskt stö djer verksamheten.	

Analys	

• Rubriken: Originalrubriken ”Strategisk IT-partner” ä r generell och säger lite om vad kunden 
faktiskt få r. I omskrivningen valdes en mer konkret formulering – ”IT som fungerar i 
praktiken” – fö r att tydligare kommunicera vä rdet fö r kunden och knyta an till verkliga 
behov, som stabila system och fä rre problem i vardagen.	

• Texten: Originaltexten använder generella formuleringar som ”strategisk partner”, 
”affä rskritiska lö sningar” och ”brett spektrum av branscher”, vilket gö r budskapet otydligt 
och svå rt att relatera till. Fokus i komskrivningen var istä llet på  att konkretisera erbjudandet 
genom att lyfta vanliga problem och situationer samt tydliggö ra vilken nytta kunden faktiskt 
få r.	
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